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LA STORIA DELLA DITTA FOSSANESE A GESTIONE FAMILIARE DIMOSTRA CHE ANCHE LE PICCOLE IMPRESE HANNO SUCCESSO SE PUNTANO SULLA QUALITA
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L'esterno e l'ingresso dell'azienda in via Nazario Sauro 78

Rossi, leader nell’alcool 1n Itaha

MASSIMO GIACCARDO

Iniziamo questa settimana
un viaggio trale piccole impre-
se fossanesi e tra chi a Fossano
e dintorni lavora in proprio,
riuscendo a stare sul mercato e
a fare economia in settori con-
siderati «di nicchia». Un modo
per raccontare storie di impre-
sa e di vita, ma anche per veri-
ficare se e come in questi tem-
pi di crisi la capacita di intra-
prendere - e anche una certa
dose di fantasia - o comunque
di sapersi guardare intorno e
«uscire dal coro» - aiuta a
crearsi uno spazio in un mon-

mettermi in proprio e colsi su-
bito questa occasione. Cosi,
I’Alcoolital € nata nel gennaio
del 1971. Nei primi anni non fu
certo facile, ma riuscii a tenere
i clienti che la ditta gia aveva e
a poco a poco ad ampliare la
clientela nel settore alcool eti-
lico neutro per usi alimentari
ampliandolo al settore alcool
per usi farmaceutici e in quel-
lo per pulire e disinfettare».
Infatti, «Alcoolital» imbotti-
glia e commercializza alcool
etilico puro e alcool etilico de-
naturato ottenuto dalla fer-
mentazione del grano tenero.
Lalcool etilico puro viene com-

Il macchinario per imbottigliare I'alcool etilico

do del lavoro che sembra sem-
pre pit difficile.

Abbiamo scelto di partire an-
dando a conoscere pili da vici-
no la storia e I'attivita di Gianni
Rossi, titolare dell’«Alcoolital»
di via Nazario Sauro 78, 'unica
ditta non solo di Fossano, ma
di tutta la Granda, e una delle
poche in Piemonte che imbot-
tiglia e commercializza alcool
da oltre 30 anni.

Gianni Rossi e stato premia-
to nel dicembre 2007 dalla Ca-
mera di Commercio per i 37
anni ininterrotti di attivita, por-
tata avanti sempre a livello fa-
miliare, nonostante la ditta ab-
bia clienti ormai in tutta Italia.

«Ho iniziato questo lavoro ol-
tre 37 anni fa - sottolinea Gian-
ni Rossi - rilevando I'impresa
che gia esisteva annessa alla
prima fabbrica dolciaria della
Balocco che si trovava in via
San Bernardo, poco dopo la
chiesa, dove oggi sorgono alcu-
ni palazzi.

Quando la famiglia Balocco
decise di ingrandire la fabbrica
spostandosi a Santa Lucia, mi-
se in vendita la attivita relativa
all'alcool che io rilevai.

Frequentato le scuole profes-
sionali presso I'Istituto Salesia-
no e in quegli anni lavoravo co-
me dipendente presso la Bon-
gioanni, ma il mio sogno era di

mercializzato per usi alimenta-
ri, per preparare bevande alco-
liche, per confezionare liquori
e digestivi, per usi svariati in
pasticceria e per confezionare
prodotti da forno.

«Non e stato facile, perche il
nostro € un mono-articolo,
che non ha marchi e che il con-
sumatore spesso confonde con
i prodotti di origine chimica.
Invece, I'alcool etilico € un
prodotto totalmente naturale,
non solo quello per usi alimen-
tari, ma anche quello per de-
naturato per la pulizia della ca-
sa e per disinfettare. Nei primi
anni i miei clienti erano princi-
palmente i tabaccai, le droghe-
rie, i colorifici, poi a poco a po-
co sono riuscito ad inserirmi
nel giro dei grossisti, ed oggi
commercializziamo alcool in
tutta Italia».

Da sottolineare che questa
espansione commerciale ¢ sta-
ta fatta tutta «in casa», senza al-
cuna rete di agenti di vendita,
nei primi anni instaurando for-
ti rapporti personali con i
clienti e poi ampliando il mer-
cato anche grazie ad Internet:
un settore in cui ha collabora-
to con Gianni Rossi il figlio Al-
berto, che ha realizzato il sito
www.alcoolital.it che ha contri-
buito a sviluppare i contatti
della ditta fossanese in tutta la

penisola. «<Oggi - sottolinea Al-
berto Rossi - abbiamo clienti
anche in Sicilia e in Sardegna
come in tutte le regioni del
Nord Italia ed in molte del Cen-
tro-Sud. Mentre in provincia
facciamo noi le consegne, per
I'Ttalia ci avvaliamo di una rete
di corrieri e riusciamo a garan-
tire la spedizione entro le 24
ore dal ricevimento dell'ordine
da parte del cliente». Un risul-
tato frutto del grande impegno
profuso da Gianni Rossi e dal
collaboratore Massimo, ma an-
che dal figlio Alberto, che pur
avendo un’altra attivita colla-
bora nel tempo libero, specie la
sera. «Certo - commenta Gian-
ni Rossi - lavorare in proprio si-
gnifica spesso non avere orari:
quando arriva un ordine cer-
chiamo di soddisfarlo nel mo-
do migliore ed in tempi conte-
nuti, anche imbottigliando e
imballando di sera o di notte, 0
il sabato e la domenica perche
la nostra filosofia e di puntare
sulla qualita e di venire incon-
tro alle esigenze del cliente:
due carte che nel nostro setto-
re sono vincenti ma credo che
lo siano anche per tutti quelli
che hanno il sogno di mettersi
in proprio. Certo ¢ piu difficile,
ma le soddisfazioni sono mag-
giori quando si riesce. Oggi
molti giovani hanno difficolta a
trovare un lavoro e vorrebbero
mettersi in proprio: per la mia
esperienza posso dir loro che ci
vuole molto impegno, molta
volonta, essere disposti a fare
sacrifici, a non guardare gli
orari, ma se si ha un'idea buo-
na e si punta sulla qualita si rie-
sce a creare un proprio spazio,
specie in attivita di 'nicchia,
come la nostra, ma che il mer-
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Gianni Rossi, al centro, fra il figlio Alberto Rossi (a sinistra) e il collaboratore Massimo Olivero (a destra)
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Gianni Rossi riceve il premio della Camera di Commercio per i 37 anni di attivita dal presidente Raffaele Costa e da Anna Mantini

cato richiede».

Puntare sulla qualita quindi e
sulle innovazioni come «Alcoo-
lital» sta facendo negli ultimi
anni. «Fra le nostre particola-
rita - prosegue Gianni Rossi -
negli ultimi anni abbiamo
creato una nuova linea di al-
cool etilico puro biologico, ot-
tenuto dalla fermentazione di
grano biologico secondo una
filiera certificata dal coltivato-
re, alla distilleria sino a noi. Si
tratta certo di un prodotto di
nicchia, ma sempre pili richie-
sto da chi si fa il genepy o altri
liquori tradizionali in casa». Un
altro settore il cui 'azienda di

Gianni Rossi sta puntando de-
cisamente e quello delle ener-
gie rinnovabili con un prodotto
innovativo come il bio-etano-
lo, che sta suscitando grande
interesse come combustibile
da riscaldamento pulito, poco
inquinante e non tassato, che
si puo utilizzare anche per ap-
partamenti e non solo per case
indipendenti». Una nuova sfi-
da che guarda il futuro nel sol-
co della qualita e della ricerca
dell'innovazione che ha per-
messo ad un'impresa familiare
e di una cittadina di provincia
di diventare leader in Italia nel
suo settore.

Oltre 280 mila litri imbottigliati ogni anno
Per usi alimentari e farmaceutici
ed ora nasce anche il bio - alcool

Lattivita principale della ditta di Gianni Rossi €'quella di imbot-
tigliare e commercializzare alcool etilico sia per usi alimentari sia

per uso igienico e farmaceutico.

Si tratta di un prodotto naturale che proviene dalla fermentazio-
ne di grano tenero che viene fornito all’Alcoolital da alcune distil-

lerie specializzate.

Lattivita e’ portata avanti dal titolare che si avvale di un dipen-
dente, Massimo Olivero e della collaborazione del figlio Alberto per

irapporti con la clientela.

Lalcool per usi alimentari viene fornito alle farmacie, alle erbo-

risterie, a piccoli liquorifici in
tutta Italia. In questo settore
Alcolital si €' poi specializzata
nel settore dell’alcool biologi-
co in cui €’ azienda leader in
Italia con il marchio Bioalcool.

In questo settore, sul sito In-
ternet della ditta www.alcooli-
tal.it si possono trovare anche
alcune sezioni speciali dedica-
te al rapporto diretto con i
clienti come quella dedicata
alle ricette che clienti, ma an-
che semplici casalinghe invia-
no da tutta Italia.

Laltro settore dell'impresa
riguarda I'alcool etilico dena-

Gianni Rossi

turato, che tutti conoscono come Alcool Rosa, quello usato per le
pulizie di casa. «Un alcool che sa veramente di alcool - sottolinea
Gianni Rossi - come quello di una volta e che molte massaie non
riescono pil a trovare nei supermercati, ma e’ un prodotto natura-
le al 100 per cento ed ha un alto potere disinfettante donando alla
casa quell’odore di pulito, che i prodotti derivati dalla chimica non

sanno pil dare».

In particolare, per 'alcool puro neutro destinato ad usi alimentari
la ditta di Gianni Rossi si fornisce presso una distilleria di Lagna-
sco. Invece, per I'alcool denaturato. utilizzato per usi igienici e di-
sinfettanti e per pulire la casa Alcoolital si rifornisce da distillerie
in Emilia dove 'alcool si produce anche a partire dalle bietole, al-

tro prodotto agricolo.
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